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So vermarktet man Immobilien heute.

Deutschlands fliihrende Offmarket Plattform zur Vermittlung von Immobilientransaktionen ab einer Million Euro.



7PLUS CLUB

WOBEI HILFT DER 7 PLUS CLUB

Probleme der

Immobilien-

Anbieter.

<+
Verwertung.

Es ist eine groRRe Herausforderung die
Vertriebsobjekte (diskret) am aktuellen

Kaufer-Markt zu platzieren.

8
&S Reichwelte.
Das eigene Netzwerk ist beschrankt,

Uberregionale Immobilien-Investoren

sind haufig nur wenige bekannt.




7PLUS CLUB
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Makler.

Immobilienmakler profitieren von der schnellen
und diskreten Vermarktung Gber den 7 Plus Club
und vermitteln lhre Vertriebs-Objekte performant

zum Maximalpreis.

O

=

Projektentwickler / Bautrager.
Projektentwickler / Bautrager verlieren keine Zeit
nach der Entwicklung und platzieren ihre Objekte

mit Hilfe des 7 Plus Clubs zeitnah und diskret

am Markt. Die Effizienz steigt enorm.

Z1elgruppe Immobilien-Anbieter.

\&/
(N

Eigentimer.

Eigentumer haben oftmals wenig Erfahrung im
Vertriebsprozess. Durch das Netzwerk des 7
Plus Clubs erhalten Eigentimer Zugang zu

seriosen Immobilien-Investoren.



Probleme der
Immobilien-
Investoren.

@ Akquise.

Fur Immobilien-Investoren ist es extrem
schwierig, passende Investitionsobjekte

am Markt zu finden und zu sondieren.

sa0()

Due Dilligence.

Die aufwandige Due Dilligence nimmt
enorm viel Zeit in Anspruch, da viele
unpassende Angebote versendet

werden.
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Z1elgruppe Immobilien-Investoren.

e . 0@
Qb D RO

Institutionelle Investoren. Private Investoren. Asset-Manager.

S o

Family Offices. Fonds. Entwickler.
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Wie lost der 7 Plus Club
diese Probleme?

Der 7 Plus Club stellt eine digitale Plattform zur Verfligung, auf der sich Immobilien-Anbieter und —

Investoren wie Privatinvestoren, Family Offices und institutionelle Anleger finden, austauschen und
vernetzen konnen. Im Fokus geht es dabei um Investment-Objekte ab einem Volumen von mehr als einer

Million Euro tber alle Asset Klassen hinweg.
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Immobilie 1n drei
Schritten verkaufen.

Objektdaten eingeben.

Dauert keine 30 Sekunden: Immobilien-Anbieter
geben die Daten |hres Vertriebsobjektes ein. Die
Software durchsucht vollautomatisiert alle
Immobilien-Investoren und stellt diese Ubersichtlich

und transparent tabellarisch dar.

Favoriten markieren.

Mit nur wenigen Klicks bauen sich Immobilien-Anbieter eine
Favoriten-Liste mit den Immobilien-Investoren, welche Sie
kontaktieren mochten. Sie behalten die volle Kontrolle

dartber, was mit inrem Objekt passiert.

Investor finden.

Mit nur einem Klick kann ein anonymer Objekt-Teaser an
alle Immobilien-Investoren der Favoriten-Liste gesendet
werden. Binnen weniger Stunden melden sich

Kaufinteressenten flr das Vertriebs-Objekt.
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Immobilie 1n dreil
Schritten kaufen.

Ankaufsprofil einreichen.

Dauert keine fiinf Minuten: Immobilien-Investoren
geben die Daten ihres Ankaufsprofils ein. Unsere
Mitarbeiter prufen diese umgehend und erstellen

kostenlos ein Nutzerkonto bei 7 Plus Club.

Inhaberschaft einreichen.

Das Unternehmen wurde bereits durch unsere
Mitarbeiter erfasst? Kein Problem! Mit nur einem
simplen Klick auf Inhaberschaft einreichen konnen

Immobilien-Investoren die Pflege ubernehmen.

Angebote erhalten.

Immobilien-Investoren erhalten fortlaufend passende,
Objekt-Angebote an die im Ankaufsprofil hinterlegten
Kontaktdaten. Die Immobilien-Anbieter melden sich

telefonisch, via Mail oder in Form eines Objekt-Teasers.

BEISPIEL ANSEHEN
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@ Datenbank 2" Anbieter 2 Investor = I& Sonstiges ~ #) Einloggen / aa* Registrieren

Jetzt passenden Investor finden.

i Was? Asset Klasse v A, Wo? Stadt oder PLZ v @ 4901 Ankaufsprofile

Objektdaten eingeben Passende Investoren finden Transaktion durchfihren

ey bt

—

RLPIESEE | AGB | Datenschutz | Impressum |Jobs’

Die Startseilte.
Mit nur zwel Klicks charakterisieren
Immobilien-Anbieter das Vertriebsobjekt.

Die Anzahl der Ankaufsprofile aktualisiert

sich in Echtzeit.
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@ Datenbank & Anbieter ~ &' Investor ~ Sonstiges ~ @ 7plusclub ~ )

B Biiros ¥ Handel Em Hotels ﬂ Healthcare

= Neueste zuerst Anzeige: 12 Ankaufsprofile von 1.411 in Kategorie Wohnen 2010 ' I I .
ANKAUFSPROFILE DER ASSET-KLASSE
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Constunhn von Polier Q Q

WOhnen chtolshenm Real Esfcie Q Q

yp: Privater Investor

Min 1M o L = Max

p: Family Offic

1 wohnen & ll Wohnen
) Ihre eingegebenen Objektdaten werden weder
gespeichert, noch an Dritte weitergegeben.

Dennis Schmidt Q Q

2, Investor Typ: Institutioneller Investor, Privat

@ Lagen ® Y Min: 1Mio. € ¥ Max: 5 Mio. €

Alexander Friedhoff Q QO

2 In D :,‘:x Privater Investc

Die Datenbank.
O ;o Die Datenbank ist das Herzstiick des

Eine oder mehrere Stadte eingeben WohnKomfon GmbH L @ O

Deniz Hartmann Qo 7 Plus Clubs. Es werden alle Immobilien-

2, Investor Typ: Institutioneller Investor, Privat..
P2 ”!'\ 1 Mio. € ¥ Max: 30 Mio. €

Investor Typ: Privater Investo
‘*.“‘.r': 1Mio. € ¥ Max: 5 Mio. €

ll Wohnen fl Wohnen

Investoren, die den Suchkriterien

S Volumen
Michael Robrock Q ©
Objeldvolumen [Mio. €] 2 Iny CSTQ' :,‘:1’\ nst 'u" z;‘,i"«?r (;;“‘ j_‘y\‘.“[“i}\fjl, rivat

= Min: 1 Mio

Florian Moderegger

L Iovewe B Pivaier inieston Eniwactier, entsprechen, ubersichtlich dargestelit.

n \QX. OU Y

fl wohnen o 1 wohnen

Stefan Wich e © MARE Recll Esiaie Q
Paket- / Projekivolumen [Mio. €] Investor Typ: Privater Investo 3 % Investor Typ: Privater Invest
= Min: 1 Mio. € ¥ Max: 5 Mio. € = “.“ n: 1 Mio. € ¥ Max Mio. €
fll Wohnen fl Wohnen

Michael Mair Q QO Lume Bau Q Q©
i3] Objeldldassen 2, Investor Typ: Privater Investor, Berater i Privater Invest:

2 Min: 1 Mio. € ¥ Max: 10 Mio. €

Bl wohnen ) ) ll wohnen
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@ Datenbank & Anbieter ~ &' Investor ~ Sonstiges ~ @ 7plusclub ~ !]

Objekt-Teaser Inhaberschaften Rechnungen Adressen Kontodetails

Objekt-Teaser versenden

E-Mail Empfanger @

X Meridius Capital 1GmbH X IMBO VISION Family Office X The Lekker Men X Immobase GmbH [Deutschlandweit] X DIGIVEST GmbH & Co. KG
X Wirtgen Invest Holding GmbH X MASCHIMMO GmbH & Co.KG X Danijel Jovanovic X FreiBau GmbH & Co. Immo KG

X 52298 Real Estate GmbH X SCHWARZENBERG REAL ESTATE GmbH X Baumann & Baumann Vermégensverwaltung GbR

Empfangerliste

E-Mail Betreff @
Interessantes Objekt fiir Sie: stuttgart gauder

54 von 100

E-Mail Text @ QJ Bilder einfiigen

B I w = £ &

Beispieltext Wohnen: Bei dem Haus handelt es sich um xxx. Es liegt in der StraBe xxx.

Der Objekt-Teaser.

Mit nur einem Klick konnen Immobilien-
Anbieter| einen Objekt-Teaser an die
Favoriten Liste senden, um zu sehen, wer

Interesse hat und wer nicht.
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@ Datenbank & Anbieter ~ &' Investor ~ Sonstiges ~ @ 7plusclub ~ !]

WOHNEN

Nur noch ein Schritt: Bitte geben Sie die Daten fiir lhr Ankaufsprofil an

Allgemein

Allgemein
Name lhres Unternehmens / |hrer Person (optional) ©)

ERKLARUNG BENOTIGT?
Gebdaudemerkmale

Abwicklung

Offizielles Ankaufsprofi Slogan (optional) ©

Kontakt Information
Sitz

Bezeichnung des Ankaufsprofils (optional)

Dateien

Investor Typ (opticnal)

Die Ankaufsprofile.

Ankaufsprofile konnen von Immobilien-
Investoren kostenlos angelegt werden.
Die Profile werden von Redakteuren

uberpruft und einzeln verifiziert.

>
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Immobilien-Anbieter
Markt 1n Deutschland.

400..

Vermogende Privatleute.
In der Regel einmaliger Bedarf; meist singulare
Veraulierung eines konkreten Objektes mit einem

Verkaufspreis von einer Million Euro und mehr.

250...

Finanzierungs- / Versicherungsvermittler
Sporadischer Bedarf; Der 7 Plus Club unterstutzt
selektiv bei entsprechenden Projekten. Vertrieb von

Enterprise-Lizenzen moglich.

40..

Immobilien-Anbieter / Projektentwickler.

Dauerhafter Bedarf; Der 7 Plus Club automatisiert und
digitalisiert die taglichen Arbeitsprozesse und fuhrt zu

enormen Potentialen im Vertriebsprozess.

13



Immobilien-Investoren
Markt 1n Deutschland.

1.500.. 20... 9-10...

High Net Worth Individuals (HNWI). Ultra High Net Worth Individuals (UHNWI). Investmentgesellschaften.

Personen mit einem investierbaren Vermogen von Personen mit einem investierbaren Vermogen von Institutionelle Akteure wie Fonds, Versicherungen
einer Million US-Dollar oder mehr, mit Ausnahme 30 Millionen US-Dollar oder mehr, mit Ausnahme von und Family Offices, die gemaR Ihres Ankaufsprofils
von Hauptwohnsitz, Sammlerstucken, Verbrauchs- Hauptwohnsitz, Sammlerstucken, Verbrauchs- und standig in Immobilien-Assets investieren.

und Gebrauchsgutern. Gebrauchsgutern.

14
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Der 7 Plus Club
1n Zahlen

10.000+ 7.000+ 1.500+

Generierte ,Matches". Ankaufsprofile. Versendete Objekt-Teaser.

Diskrete Verknupfungen von Immobilien-Anbieter und Qualifizierte, institutionelle wie private (300+) Exklusiv uber den 7 Plus Club angebotene
Immobilien-Investor tuber den Matching-Mechanismus Akteure der Immobilienwirtschaft mit einer Objekte mit einem Gesamtwert von tGber 15
unserer Datenbank. Kaufkraft von in Summe 134 Milliarden Euro. Milliarden Euro (J acht Millionen Euro / Objekt).

15
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 ERFAHRUNGSBERICHT
Ronny Seewald

- Immobilienmakler -

16


https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2022/05/Ronny-Seewald.mp4

7 PLUS CLUB

- ERFAHRUNGSBERICHT
Petra Hartmann

- Immobilienmaklerin -

17


https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2022/05/Petra-Hartmann.mp4



https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2022/10/BrunoWerner.mp4



https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2022/10/Christian-Bestandig-Testimonial.mp4

7 PLUS CLUB



https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2023/03/Daniel-Harsay-Testimonial-1.mp4



https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2023/06/Wirtz-Testimonial-Video.mp4



https://www.7plusclub.de/wp-content/uploads/2022/12/Thomas-Pietrowski.mp4

7 PLUS CLUB

"Als regionaler Immobilienmakler konnen wir mit dem 7 Plus Club unsere eigene
Interessentendatenbank mit Suchprofilen von uberregionalen Anlegern vergrofdern.
Speziell bei grolderen Objektvolumen und diskreten, verdeckten Vermarktungsformen

greifen wir gerne auf die Datenbank vom 7 Plus Club zuruck."”

ANDREAS HEHL
Geschaftsfuhrer Tentschert Immobilien GmbH & Co KG.

23
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"Uber das Feature Objekt-Teaser einreichen habe ich mein Vertriebs-Objekt anonym an
potentielle Investoren gesendet. Innerhalb 48 Stunden hatte ich 14 konkrete

Interessenten, mit denen ich diskret ins Gesprach gehen konnte."

MARCO DRAPALLA
Geschaftsfuhrer DI Gruppe

24
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FAQs

Die Nutzer.

Das Vertrauen.

Die Objekte.

Die Investoren.

Das Geschaftsmodell.

Sonstiges.

Bl Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

Unsere Plattform richtet sich an professionelle und institutionelle Immobilienakteure im DACH
Raum, die in Transaktionsvolumina jenseits einer Million Euro investieren (7 Plus).
Immobilien-Investoren hinterlegen ihre aktuellen Ankaufsprofile und Immobilien-Anbieter nutzen

das Portal, um passgenaue Investoren zu finden.

+| Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

+| Werden die angebotenen Objekte gespeichert?

+| Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?

+| Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?

+|  Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebthr?

+| Ich habe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

25
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FAQs

Die Nutzer.

Das Vertrauen.

Die Objekte.

Die Investoren.

Das Geschaftsmodell.

Sonstiges.

Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

Wir kommen selbst aus der Immobilienbranche und haben héchste Anspriiche, was Diskretion,
Seriositat und Sicherheit Ihrer Daten angeht. Deshalb haben wir uns bewusst dafiir
entschieden, keinerlei objekt- oder transaktionsbezogene Daten in unserer Plattform zu
verarbeiten. Die Website-Verbindung erfolgt ausschlieldlich SSL verschlusselt und unser Server
befindet sich in Deutschland (Frankfurt). Sie bestimmen selbst, wann Sie wem welches Objekt

anbieten und haben stets die volle Datenhoheit tiber Ihre Objekte.

Werden die angebotenen Objekte gespeichert?
Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?
Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?

Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebiihr?

Ich habe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

26
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FAQs

Die Nutzer.

Das Vertrauen.

Die Objekte.

Die Investoren.

Das Geschaftsmodell.

Sonstiges.

Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

Werden die angebotenen Objekte gespeichert?

Selbstverstandlich nicht! Die Eingabe der Objektdaten in Form von Filterkriterien erfolgt 100%
anonymisiert und lasst keinerlei Riickschliisse auf |hr Objekt / Ihre Liegenschaft zu.
Die Daten werden weder gespeichert, noch verkauft oder anderweitig veruntreut. Sie

entscheiden, was mit Ihren Objekten passiert.

Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?
Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?

Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebtihr?

Ich habe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

27
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FAQs

Die Nutzer.

Das Vertrauen.

Die Objekte.

Die Investoren.

Das Geschaftsmodell.

Sonstiges.

Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

Werden die angebotenen Objekte gespeichert?

Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?

Wahrend wir zunachst nur die offentlich einsehbaren Daten der Investoren aggregiert haben,
haben mittlerweile etliche Investoren das Potential des 7 Plus Clubs erkannt und sich als
verifizierte Investoren unserer Idee angeschlossen. Alle Investoren mit einem blauen Haken im
Titel sind so genannte “verifizierte Investoren” — von uns gepruft und als seriése

Transaktionspartner verifiziert.

Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?
Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebtihr?

Ich habe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

28
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FAQs

Die Nutzer.

Das Vertrauen.

Die Objekte.

Die Investoren.

Das Geschaftsmodell.

Sonstiges.

Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

Werden die angebotenen Objekte gespeichert?

Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?

Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?

Gerne konnen Sie mit uns einem Termin fur eine kostenlose, 30-minutige Produkt-Demo
buchen. Wir zeigen Ihnen, wie Sie Uber den 7 Plus Club hochrelevante Immobilien-Anbieter

bzw. -Investoren fur Ihre Immobilien-Assets finden.

Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebihr?

Ich habe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

29



7PLUS CLUB

FAQs

Die Nutzer.

Das Vertrauen.

Die Objekte.

Die Investoren.

Das Geschaftsmodell.

Sonstiges.

Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

Werden die angebotenen Objekte gespeichert?

Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?
Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?

Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebiihr?

Haufig verbringen (mehrere) Mitarbeiter in transaktionalen Positionen der Immobilienwirtschaft
mehrere Stunden wochentlich mit dem Prozess einer konsolidierten Kauferrecherche. Der 7
Plus Club zentralisiert diesen Prozess in einer Plattform und wird Ihnen aktuellere, genauere
und verlasslichere Daten liefern, als irgend eine andere Quelle.

Das Beste dabei: Wir kontrollieren jedes der bei uns gelisteten Ankaufsprofile monatlich auf

Aktualitat und passen die Parameter in Rucksprache mit den Investoren an.

Ich habe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

30



7PLUS CLUB

FAQs

+| Wer sind die Nutzer auf der Plattform?

+| Wieso sollte man dem 7 Plus Club vertrauen?

Die Nutzer. +| Werden die angebotenen Objekte gespeichert?

+| Wissen die Investoren, dass sie beim 7 Plus Club gelisted sind?

Das Vertrauen.

+ Kann ich den 7 Plus Club testen, bevor ich kaufe?

Die Objekte.

+| Wie rechtfertigt sich die monatliche Mitgliedschafts-Gebuhr?

Die Investoren.
B Ichhabe nur ein einzelnes Objekt im Vertrieb — was tun?

Das Geschaftsmodell.

Fur einzelne Objekte finden wir sicher eine malRgeschneiderte, individuelle Lésung flir Sie —

sprechen Sie uns einfach an.
Sonstiges.

31
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